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Opfordring: S
Det gode
udbud giver
mindre bevl og
mere for pengene

Indenfor stribe- og asfaltbranchen ser vi oftest gennemarbejdede MANGLENDE OPFOLGNING

. o 0G KONTROL KOSTER OGSA
og praecise udbud fra stat, kommuner og deres radgivere, der Nér udbuddet er ferdigt, og ar-

optreeder som professionelle bygherrer, der giver entreprengrerne bejdet udfert, ser vi indimellem,
konstruktivt mod- og medspil. Men desvaerre ser vi 0gsa at der mangler ressourcer hos

: : : bygherre til at fglge op pa, om man
upreecise udbud, som giver bavl, og som ender med at give flere nU ogsa har faet den kvalitet og

omkostninger end ngdvendigt. Med dette debatindlaag gnsker viat  holdbarhed, man havde ventet. Vi

saette fokus pd det gode udbud og dets fordele. ved godt, at hverdagen hos den
enkelte trafikingenier er praeget af
mange, kraevende opgaver og en

TEKST/ ad os tage udgangspunkt i noget skidt. For alle de firmaer, brav kamp for at na det hele. Og at
HSQSEEE et teenkt, men typisk upree- som byder pa opgaven, skal méle det derfor kan veere fristende at
) cist udbud. Her kan der veere  op og stille opklarende spgrgsmal. overlade opmalingen og vurde-
Asfal tinggs:rtig L udbudt vejstraekninger, som  Vihar set grelle eksempler pa, at ringen af, hvordan det skal laves
skal asfalteres og afstribes. Des- ekstraomkostningerne alene pr. til entreprengren - der jo i grun-
veerre er der ikke angivet leengde stribevirksomhed, pa disse "teel- den ogsa ved bedst. Men som det
pa straekningerne, sa det er op til selv-op-udbud”, i forhold til et fremgar af ovenstdende, kan det,
den enkelte entreprengr at male gennemarbejdet og praecist udbud,  der ser lettest ud her og nu, fere til
op. sa godt som vedkommende nu kan veere op til 100 timer. Tager vi ekstra arbejde og flere omkostnin-
synes, det skal ggres. Det er heller alle bydende virksomheder og alle ger pa sigt.
ikke angivet, hvorvidt vejkryds skal ~ opgaver med, lgber de ungdvendi- Derfor skal der lyde en opfor-
med. Og det betyder, at kunden ge meromkostninger op i mange dring til at gere alle udbud praecise;
ikke ngdvendigvis far den gkono- hundrede tusinde kroner, som der du vil blive glad for den ekstra
misk mest optimale konkurrence, kun er én til at betale: Kunden. indsats pa sigt. Har du ikke tid, s&
fordi volumen af det tilbudte ikke Erfaringen er, at sddanne ber du give honorar for medgaet
er ens, nar vurderingen af leengde upraecise udbud kan give tvister i tid til entreprengren eller kgbe
og maengde fra hver tilbudsgiver udfgrelsesfasen samtidig med, at kvalificeret rddgivning. Og serg for
beror pa forskellige skgn. Man far det ikke er sikkert, at kunden far at felge op - det betaler sig. Og nar
altsa tilbud, hvor aebler sammen- det, vedkommende gnsker. Sa ved du udbyder til laveste pris og folger
lignes med peerer - og dermed ikke  at spare lidt pa udbudsmaterialet op pa, om det leverende lever op til
ngdvendigvis det bedste tilbud til og radgivningen i starten, endte det udbudte, kan du samtidig glee-
prisen. man med at betale mere til sidst. de dig over, at du er med til at sikre
Ogsa for entreprengren er det Stakkels bygherrel fair konkurrence.
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